
APRENDER A VENDER
COM021

Este  curso,  Aprender  a  Vender,  propicia  el  conocimiento  y  desarrollo  de
técnicas  de  ventas.  Estudia  el  conocimiento  del  producto;  el  análisis  del
mercado y la competencia; la psicología del vendedor y del comprador; la ética
de ventas; los tipos de ventas; y las técnicas de ventas. 

Prerequisitos: Ninguno;  Correquisitos:  SAPT (SAP o  SCO o  SRA);   SCUL
(SFI o SSE o SCI o SSS) 


