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Efectivo Vs Cuentas por cobrar - Colaboradores

Cada vez, que emita un cheque para su cambio en efectivo o Reembolso de Caja Menuda, el mismo debe generarse como un Payments Customer, para controlar, que persona tiene efectivo en sus manos.  Una vez entregado el dinero, se aplica mediante un recibo Interno, contra la cuenta de Efectivo. Usando la nomenclatura siguiente RI150501 esto significa recibo Interno, del años 2015 del mes de mayo primer consecutivo del mes.

Y para Caja menuda RE150501 Significa Reembolso del año 2015 mes de mayo consecutivo del mes. 



Al hacer el registro del RI y el RE cierro la cuenta por cobrar con el efectivo en caja o la caja menuda. (Control Interno). 





Payments Customer en la Sección de Pagos o emisión de cheques contiene 2 Ventana antes de generaran un cheque una es Vendor para pagar a proveedores y la otra e Customer para generar auxiliar de cuentas por cobrar o devolver dinero a un Cliente.
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image4.emf
Efectivo Vs Cuentas por cobrar -

Colaboradores

•

Si se vuelve a entregar este dinero a otra persona 

sin tener documento que sustente el mismo, se 

vuelve a proceder a crear un PaymentsCustomer .

•

Al  presentar  los documentos que sustentan el 

efectivo entregado, se genera un RI para cerrar la 

cuenta por cobrar contra la  cuenta de Traspaso 

de fondos.  El RI debe ser firmado por la persona 

que entrega el efectivo.
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Si se vuelve a entregar este dinero a otra persona sin tener documento que sustente el mismo, se vuelve a proceder a crear un PaymentsCustomer .

Al  presentar  los documentos que sustentan el efectivo entregado, se genera un RI para cerrar la cuenta por cobrar contra la  cuenta de Traspaso de fondos.  El RI debe ser firmado por la persona que entrega el efectivo.







Payments Customer en la Sección de Pagos o emisión de cheques contiene 2 Ventana antes de genereran un cheque una es Vendor para pagar a proveedores y la otra e Customer para generar auxiliar de cuentas por cobrar o devolver dinero a un Cliente.
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Cuentas por cobrar  - Accionistas 

•

Todo dinero que se entregue al accionista 

debe generar un auxiliar de cuentas por 

cobrar, el cual va dar detalle de la entrega del 

efectivo.
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Cuentas por cobrar  - Accionistas 

Todo dinero que se entregue al accionista debe generar un auxiliar de cuentas por cobrar, el cual va dar detalle de la entrega del efectivo.
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Cuentas por  cobrar - Relacionadas

•

Las Compañías asociadas o relacionadas 

también, van a generar auxiliar de cualquier 

dinero que se traspase en efectivo


Microsoft_PowerPoint_Slide6.sldx
Cuentas por  cobrar - Relacionadas

Las Compañías asociadas o relacionadas también, van a generar auxiliar de cualquier dinero que se traspase en efectivo
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Verificación y cierre de Efectivos

•

Para verificar que la cuenta de efectivo este 

correcta debe revisar que el cobro de su cliente 

esta realmente depositado y debe coincidir la 

entrada y salida del dinero.

•

Si se cambió cheque debe registrarse banco 

contra efectivo y el número de cheque debe 

aplicarse a cada pago que se realice con ese 

fondo. colocándole  EF por delante del mismo 

número del cheque. Ejemplo Cheque 13555  

debe registrarse de la manera siguiente: 

EF13555.01 Cantidad de pagos realizados.
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Verificación y cierre de Efectivos

Para verificar que la cuenta de efectivo este correcta debe revisar que el cobro de su cliente esta realmente depositado y debe coincidir la entrada y salida del dinero.

Si se cambió cheque debe registrarse banco contra efectivo y el número de cheque debe aplicarse a cada pago que se realice con ese fondo. colocándole  EF por delante del mismo número del cheque. Ejemplo Cheque 13555  debe registrarse de la manera siguiente: EF13555.01 Cantidad de pagos realizados.
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Continua Próxima Clase

•

Próxima Clase 

•

Registro y control de Traspaso de Fondos

•

Este es una cuenta temporal debe revisarla de 

una vez haga la transacción nunca debe tener 

saldo.

•

Prepárese super interesante es el corazón del 

programa.
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Continua Próxima Clase

Próxima Clase 

Registro y control de Traspaso de Fondos

Este es una cuenta temporal debe revisarla de una vez haga la transacción nunca debe tener saldo.

Prepárese super interesante es el corazón del programa.
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Viernes

•

Horario de 7:00 a.m. a 9:00 a.m.

•

Efectivo
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Efectivo 

vs

Cuentas por Cobrar -

Clientes

•

El efectivo es lo más vulnerable en una empresa, por tal motivo, debe ser 

controlado de una forma Eficaz. Utilizando controles Internos y este es 

uno de ellos. Cada vez, que se reciba un cheque o efectivo de un cliente, 

debe generarse un informe de Caja que debe registrarse con la siguiente 

nomenclatura IC150501, Significa Informe de Caja del año 2015 del mes 

de mayo del día Primero del mes. Esta se utiliza de no tener un reporte 

pre impreso con  numeración secuencial.

•

Se aplica el recibo de cobro a cuenta por cobrar del cliente contra la 

cuenta efectivo. 

(Este es el control para saber cuanto dinero esta en la oficina para que 

sea depositado al Banco)

•

Una vez depositado al banco se registra banco contra efectivo y se coloca 

el numero de informe de Caja en el deposit Ticket para controlar y saber 

cuando se efectuó realmente el depósito. Se imprime un Reporte de 

Depósitos bancarios el cual certifica en valor cero que se efectuó 

correctamente. (Bank Deposit Report)
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El efectivo es lo más vulnerable en una empresa, por tal motivo, debe ser controlado de una forma Eficaz. Utilizando controles Internos y este es uno de ellos. Cada vez, que se reciba un cheque o efectivo de un cliente, debe generarse un informe de Caja que debe registrarse con la siguiente nomenclatura IC150501, Significa Informe de Caja del año 2015 del mes de mayo del día Primero del mes. Esta se utiliza de no tener un reporte pre impreso con  numeración secuencial.

Se aplica el recibo de cobro a cuenta por cobrar del cliente  contra la cuenta efectivo. (Este es el control para saber cuanto dinero esta en la oficina para que sea depositado al Banco)

Una vez depositado al banco se registra banco contra efectivo y se coloca el numero de informe de Caja en el deposit Ticket para controlar y saber cuando se efectuó realmente el depósito. Se imprime un Reporte de Depósitos bancarios el cual certifica en valor cero que se efectuó correctamente. (Bank Deposit Report)









Informe de caja es un documento que recoge todo los Dineros recibidos durante el día en cheques o efectivo que debe llevar un consecutivo y acumula las transacciones recibidas del dia. Este a su vez su total debe coincidir con el total del Slip de Depósito enviado al banco.
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Efectivo Vs Cuentas por cobrar -

Colaboradores

•

Cada vez, que emita un cheque para su cambio en efectivo 

o Reembolso de Caja Menuda, el mismo debe generarse 

como un Payments Customer, para controlar, que persona 

tiene efectivo en sus manos.  Una vez entregado el dinero, 

se aplica mediante un recibo Interno, contra la cuenta de 

Efectivo. Usando la nomenclatura siguiente RI150501 esto 

significa recibo Interno, del años 2015 del mes de mayo 

primer consecutivo del mes.

•

Y para Caja menuda RE150501 Significa Reembolso del año 

2015 mes de mayo consecutivo del mes. 

•

Al hacer el registro del RI y el RE cierro la cuenta por cobrar 

con el efectivo en caja o la caja menuda. 

(Control Interno). 


